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De afsluttende ord



OMm Simon
Grevang

Jeg har en datadrevet og holistisk tilgang til online
markedsfeoring. Mit fokus er pd resultater, kunderejsen
og forstdelsen af, hvordan de forskellige kanaler kan
bruges for at opnd maksimal effekt af den investering,
man laver i digital markedsfaring.

Jeg har opndet en bred viden og erfaring gennem mine
uddannelser og certificeringer, herunder akkrediteringer
fra bdde Google og Facebook. Derudover har jeg ,
gennemfart Danmarks eneste ETCS-godkendte
uddannelse indenfor SEO.

Jeg afsluttede som den forste en
diplomuddannelse i digital
konceptudvikling fra IBA i Kolding i 2021,
hvor jeg i mit afgangsprojekt byggede et
digitalt investeringskoncept baseret pd
blockchain-teknologi.

| 2022 gennemfgrte jeg
Bestyrelsesuddannelsen pd Niels Brock
Executives i Kebenhavn med fokus pé
corporate governance og veerdiskabelse.

Derudover er jeg bdde Google- og
Facebook Partner.

SIMONGREVANG.DK



Hvad er
ChatGPT>

ChatGPT er en avanceret tekstbaseret Al-model udviklet af
OpenAl. Den bygger p& GPT (Generative Pre-trained
Transformer) arkitekturen, som er designet til at forst& og
generere menneskelige sprog.

Med millioner af parametre trcenet pd diverse tekster fra
internettet kan ChatGPT besvare speorgsmadl, skabe tekster,
deltage i samtaler og meget mere. Den efterligner
menneskelig tekstforstdelse pd et overraskende hgjt niveau,
hvilket ger den til et nyttigt veerktgj i mange sammenhaoenge,
lige fra kundeservice til kreative skriveopgaver.

Selvom den er kraftfuld, er det vigtigt at
huske, at ChatGPT ikke har bevidsthed
eller folelser, men snarere er et produkt
af komplekse algoritmer og enormt
datascet.



Din digitale
assistent

Forestil dig at have en assistent, der altid er klar til at
generere indhold, besvare kundespoargsmal, eller endda
foresld markedsfgringsstrategier.

Uanset om det er blogindloeg, sociale medieopdateringer
eller produktbeskrivelser, kan denne teknologi hurtigt
producere tekster, der engagerer og informerer dit publikum.

Dette sparer tid og ressourcer,
iscer for smd virksomheder, der
mdske ikke har et dedikeret
indholdsteam.

ChatGPT er en alsidig assistent,
der kan forbedre mange
aspekter af digital
markedsfaring, fra indholds-
skabelse til kundeinteraktion og
dataanalyse.



Inspiration

ANNONCER PRODUKTION AF INDHOLD
GPT kan generere kreative GPT kan hjcelpe med at

0g overbevisende skabe blogindlceg, artikler,
annoncekopier for PPC produktbeskrivelser og
(Pay-Per-Click) kampagner, andre former for indhold,
sociale medieannoncer og hvilket kan veere nyttigt for
mere. virksomheder, der gnsker

at opretholde en konstant
strom af friskt indhold p&
deres hjemmeside eller
sociale mediekanaler.

E-MAIL MARKETING

GPT kan bruges til at
generere e-mail emnelinjer,
kropstekster eller endda
personaliserede beskeder
til kunder baseret pd deres
tidligere interaktioner.



CHATBOTS

GPT kan drive chatbots, der
hjocelper med kundeservice,
produktanbefalinger eller
endda leadgenerering pd
hjemmesider.

Inspiration

SOGEMASKINEOPTIMERING

Mens GPT ikke direkte kan
optimere for sggemaskiner,
kan det hjeelpe med at
generere SEO-venligt
indhold, som f.eks. meta-
beskrivelser, titeltags og
mere.

MARKEDSANALYSE

Ved at analysere kunde
feedback, anmeldelser eller
sociale mediekommentarer
kan GPT hjcelpe med at
identificere tendenser,
spargsmal eller
bekymringer, som
markedsfaringsfolk kan
adressere.



IDEGENERERING

GPT kan bruges til
brainstorming eller
generering af ideer til
kampagner, indholdsemner
0g mere.

Inspiration

SPROGOVERSATTELSE

Selvom GPT ikke er en
dedikeret
overscettelsestjeneste, kan
det hjcelpe med at
overscette indhold til
forskellige sprog, hvilket
kan veere nyttigt for
virksomheder, der opererer
pd tveers af forskellige
markeder.

AUTOMATISERING

GPT kan integreres med
andre veerktgjer som Zapier
for at automatisere visse
markedsfgringsopgaver,
som f.eks. at sende
personaliserede e-mails,
ndr en bruger udferer en
bestemt handling pd& en
hjemmeside.



Hvad et
prompt?

| forbindelse med ChatGPT og mange andre tekstbaserede
Al-modeller refererer ordet "prompt’ til den indledende
besked eller forespargsel, der gives til modellen. Det er den

tekst, som brugeren skriver, og som modellen derefter
reagerer pa.

For eksempel, hvis du skriver "Hvad
er hovedstaden i Danmark?" til
ChatGPT, sd er "Hvad er
hovedstaden i Danmark?" din
prompt. ChatGPT vil derefter
generere et svar baseret pd denne
prompt, i dette tilfcelde
sandsynligvis 'Kgbenhavn.’

Prompts bruges til at guide Al'en til
at generere et bestemt svar eller
folge en bestemt retning i sin
tekstgenerering.

De kan vecere korte, ligetil
spergsmal, komplekse scetninger
eller endda startere til kreative
skrivningsopgaver.



25 ChatGPT
Prompts til
marketing

e LIST [ANTAL] IDEER TIL BLOGINDLAG OM [EMNE].

e SKRIV ET MINUTS REKLAMEMANUSKRIPT OM [PRODUKT,
SERVICE ELLER FIRMA].

e LAV EN 3-MANEDERS SOCIALE MEDIER KAMPAGNEKALENDER
FOR VORES PRODUKT MED MALET AT [INDSAT MAL] OG NAVN
DE KANALER, VI B&R FOKUSERE PA.

e LIST [ANTAL] VIRALE INSTAGRAM REELS IDEER OM [FIRMA,
PRODUKT ELLER SERVICE].

e GENERER [ANTAL] VIRALE TIKTOK IDEER OM [FIRMA, PRODUKT
ELLER SERVICE].

e SKAB 3 CALL-TO-ACTION-KNAP IDEER BASERET PA
[INDHOLDET AF BLOGINLADG]

e LAV EN REKLAMEKAMPAGNE OM [FIRMA, PRODUKT ELLER
SERVICE| RETTET MOD [MALGRUPPE]. INKLUDER
N@GLEBUDSKABER OG SLOGANS OG VALG DE BEDSTE
MEDIEKANALER TIL PROMOVERING.



SKRIV [ANTAL] GOOGLE AD OVERSKRIFTER OM [EMNE].

LIST ALMINDELIGE UDFORDRINGER M@DT AF [K@BER PERSONA
BESKRIVELSE].

LIST NOGLEMARKETINGSEGMENTER | [BRANCHE]. HVILKET
SEGMENT HAR DEN ST@RSTE MULIGHED FOR VORES [FIRMA,
GRUPPE, ORGANISATION, FORRETNING]?

SKRIV MARKETINGTEKST FOR AT GURE MINE MARKETINGEMAILS
MERE ENGAGERENDE. TEKSTEN SKAL HANDLE OM VORES

[PRODUKT, SERVICE ELLER FIRMA].

SKRIV EN E-MAIL-EMNELINJE, DER OVERBEVISER POTENTIELLE
KUNDER OM AT SKIFTE TIL VORES SERVICE.

HVAD ER 10 HOVEDPUNKTER, DER ER AFGYRENDE FOR
MARKEDSFORERE, DER PROVER AT SKAFFE NYE KUNDER?

GENERER EN AIDA FOR [PRODUKT ELLER SERVICE].

SKRIV 5 TWEETS FOR AT GENERERE INTERESSE | [PRODUKT,
FIRMA ELLER SERVICE].

SKRIV ET PROMOVERENDE LINKEDIN-OPSLAG OM [PRODUKT
ELLER SERVICE].



SKRIV 3-SEKUNDERS FACEBOOK AD TEKST OM [PRODUKT ELLER
SERVICE].

SKRIV EN PRESSEMEDDELELSE OM VORES KOMMENDE EVENT.
INKLUDER EVENTETS DATO, TID, STED OG FORMAL. SGRG FOR

AT GIVE CHATGPT DE NODVENDIGE DETALJER.

GENERER 5 FORSKELLIGE YOUTUBE-BESKRIVELSER FOR VORES
VIDEO OM [EMNE].

GENERER SP@RGSMAL TIL EN FACEBOOK-AFSTEMNING OM
[EMNE].

HVILKE MARKETINGKANALER HAR DET H@JESTE AFKAST (ROI)?
LIST MADER AT MARKEDSF@RE MIT BRAND PA TIKTOK.
HVORDAN KAN INFLUENCER MARKETING GENERERE LEADS?

HVILKE MARKETINGTAKTIKKER B@R JEG BRUGE FOR AT NA MIN
MALGRUPPE? S@RG FOR AT BESKRIVE DIN MALGRUPPE.

HVILKE MARKETINGKANALER HAR DET LAVESTE AFKAST (ROI)?

10



25 ChatGPT
Prompts til
strategi

e HVAD ER DE @VERSTE TRENDS INDENFOR [DIN INDUSTRI] FOR
20237

e HVAD ER DE VIGTIGSTE MALEPUNKTER FOR VORES
VIRKSOMHEDS SUCCES?

e LIST MADER AT REDUCERE OMKOSTNINGER OG OGE
RENTABILITET PA.

e HVORDAN KAN VI BRUGE SOCIALE MEDIER TIL AT OGE
BRANDBEVIDSTHED?

e HVORDAN KAN VI FORBEDRE SOGEMASKINEOPTIMERING FOR
VORES VIRKSOMHED?

e HVORDAN KAN VI FORBEDRE VORES KUNDEOPLEVELSE?

e HVAD ER NOGLE METODER TIL AT BOOSTE PRODUKTIVITET OG
MEDARBEJDERENGAGEMENT?

11



HVAD ER DE BEDSTE VARKTYJER TIL BUDGETTERING?

HVORDAN KAN A/B-TEST FORBEDRE VORES HJEMMESIDES
PRASTATION?

HVORDAN KAN VI BRUGE AUTOMATISERING TIL AT FORENKLE
VORES MARKETING- OG SALGSTAKTIKKER?

LIST MADER, HVORPA VI KAN BRUGE ET WEBINAR TIL AT @GE
BRANDBEVIDSTHED OG LEADS.

HVAD ER DE BEDSTE METODER TIL AT SKABE EN STARK
VIRKSOMHEDSKULTUR?

GENERER MADER AT BRUGE VIRTUELLE TURE TIL AT PRASENTERE
PRODUKTER OG TJENESTER PA.

LIST FORDELENE VED AT BRUGE ET DIGITALT
AKTIVSTYRINGSVARKTQJ TIL AT ORGANISERE OG DELE
VIRKSOMHEDSAKTIVER.

LIST FORDELENE VED AT BRUGE ET VARKTYJ TIL KORTLAGNING
AF KUNDEREJSEN FOR AT FORBEDRE KUNDEOPLEVELSEN.

GENERER FORSKELLIGE MADER AT BRUGE AUGMENTED REALITY
TIL AT FORBEDRE VORES [PRODUKT ELLER SERVICE].

12



HVORDAN KAN BLOCKCHAIN-TEKNOLOGI| FORBEDRE
FORRETNINGSPROCESSER OG JGE SIKKERHEDEN?

LIST DE FORSKELLIGE MADER, VI KAN IMPLEMENTERE ET
KUNDELOYALITETSPROGRAM FOR AT OGE SALGET OG

FASTHOLDE KUNDER.

HVORDAN KAN VI BRUGE KUNDEUDTALELSER TIL AT BOOSTE
VORES MARKES TILLID OG TROVARDIGHED?

HVAD ER NOGLE GODE METODER TIL KUNDEOPSTART?
HVAD ER NOGLE GODE METODER TIL MEDARBEJDEROPSTART?

HVAD ER ALMINDELIGE FEJL, SOM START-UP VIRKSOMHEDER
OFTE LAVER?

HVORDAN KAN JEG UGE MEDARBEJDERFASTHOLDELSE?

HVAD ER BEDSTE PRAKSIS FOR AT OPRETHOLDE HGJ MORAL
INDEN FOR DIN ORGANISATION?

HVAD ER BEDSTE PRAKSIS FOR START-UP VIRKSOMHEDER?

13



27 ChatGPT

Prompts i
Indho

e SKRIV ET 800-ORD BLOGINDLAG OM [EMNE], OG INKLUDER
FOLGENDE NOGLEORD | OVERSKRIFTEN, UNDEROVERSKRIFTER
OG TEKSTAFSNIT. (LIST DEREFTER N@GLEORDENE, DU VIL HAVE
CHATGPT TIL AT INKLUDERE).

e SKRIV EN LISTE OVER BLOGTITLER, DER INKLUDERER
STATISTIKKER OM [EMNE].

e SKRIV ET YOUTUBE VIDEO-MANUSKRIPT OM [PRODUKT, BLOG,
FIRMA OSV.].

e SKRIV EN 100-ORD INSTAGRAM BILLEDTEKST OM [EMNE] | EN
INFORMATIV OG VENLIG TONE OG INKLUDER RELEVANTE

HASHTAGS.

e SKRIV 10 YOUTUBE OVERSKRIFTER OM [EMNE| OG INKLUDER
ORDENE [N@GLEORD].

14



GENERER EN TWITTER-TRAD OM [EMNE].
ANALYSER DETTE BLOGINDLAG FOR PLAGIAT.
TJEK DETTE BLOGINDLAG FOR STAVE- OG GRAMMATIKFEJL.

GENERER 5 IDEER TIL YOUTUBE VIDEOER OM [EMNE, INDUSTRI,
FIRMA, SERVICE, PRODUKT OSV.].

SKAB ET MANUSKRIPT TIL EN WEBSERIE, DER UDDANNER SEERE
OM [EMNE].

SKRIV ET MANUSKRIPT TIL EN TIMES LANG PODCAST EPISODE
OM [EMNE].

SKRIV ET ENGAGERENDE MANUSKRIPT TIL EN VIRTUEL
PRODUKTLANCERING.

GENERER ET ENKELT, HOJKVALITETS BILLEDE TIL SOCIALE
MEDIER FOR ET [TYPE] FIRMA. MALET MED BILLEDET SKAL V/ARE

AT SKAFFE NYE KUNDER.

OVERSAT FOLGENDE FIRMA TIL [SPROG]: [TEKST].

15



SKRIV ET UDKAST TIL ET BLOGINDLAG OM [EMNE].
INKLUDER N@GLEORDENE [N@GLEORD] | OVERSKRIFT
OG UNDEROVERSKRIFTER.

BYG EN LAESERPERSONA FOR [SIDEBESKRIVELSE].

G@R FOLGENDE TEKST MERE KREATIV: [TEKST].

FORENKLET FOLGENDE TEKST, SA DEN ER LET FOR 3. KLASSES
BORN AT LASE.

OMFORMULER FOLGENDE TEKST.
SKRIV ET ENGAGERENDE VIDEO-MANUSKRIPT OM [EMNE].
HVAD ER BEDSTE PRAKSIS FOR YOUTUBE-MARKETING?

HVILKE ALMINDELIGE FEJL LAVER MARKEDSFJRERE |
INDHOLDSSKABELSE?

HVAD ER BEDSTE PRAKSIS, NAR MAN MARKEDSFQ@RER PA
INSTAGRAM?

16



HVORDAN KAN VIRKSOMHEDER FINDE INFLUENCERS
TIL AT SAMARBEJDE MED?

HVAD ER FORDELENE VED INFLUENCER-MARKETING?

LIST 5 MADER AT GENERERE LEADS FRA YOUTUBE.

LIST MADER AT OVERBEVISE KUNDER OM AT K@BE ET PRODUKT
VIA INSTAGRAM.

17



9 ChatGPT
Prompts tl
ana

e HVAD ER DE VIGTIGSTE KPI'ER FOR [INDUSTRI]?

e SKRIV EN SWOT-ANALYSE FOR VORES WEBSTEDSTRAFIK.

e HVAD ER EN GOD BOUNCE RATE FOR VORES HIEMMESIDE?

e HVORDAN @GER VI LEADS PA VORES HJEMMESIDE?

e HVAD ER DE BEDSTE VARKTQJER TIL WEBSTEDSANALYSE?

e HVORDAN KAN JEG SPORE MIN VIRKSOMHEDS ANALYSE PA
SOCIALE MEDIER?

e HVORDAN BESTEMTE JEG, HVILKEN KANAL DER GENERERER
MEST WEBTRAFIK FOR MIT BRAND?

e HVILKEN SOCIAL MEDIEPLATFORM GENERERER DE FLESTE
LEADS?

e HVORDAN KAN JEG OPTIMERE MIT WEBSTED FOR AT RANGERE

HOJERE | SERPS?
18



25 ChatGPT
Prompots til
emdal

e GENERER [ANTAL] EMNELINJER TIL EN EMAIL-KAMPAGNE OM
[PRODUKT ELLER SERVICE].

e SKRIV [ANTAL] HELLIGDAGS-TEMA EMNELINJER OM T@JINDK@B.
e HVAD ER DE BEDSTE EMNELINJER FOR AT @GE ABNINGSRATER?

e HVAD ER BEDSTE PRAKSIS FOR AT SKRIVE EN ENGAGERENDE
EMAIL-EMNELINJE?

e SKRIV 10 POST-K@BS EMNELINJER FOR [FIRMA].
e SKRIV HOVEDTEKSTEN TIL EN SALGSFREMMENDE EMAIL-
KAMPAGNE OM [FIRMAETS] FORARSSALG. SKRIV | EN POSITIV

OG VENLIG TONE.

e SKRIV EN OPFGLGNINGS-EMAIL FOR [DIT BRAND| MED
EMNELINJEN: [DIN EMNELINJE].

19



SKRIV ET UDKAST TIL ET UGENTLIGT EMAIL-NYHEDSBREV FRA
[BRAND] TIL [MALGRUPPE]. INKLUDER EN INTRODUKTION,
HOVEDPUNKT, KONKLUSION OG CALL-TO-ACTION | UDKASTET.

HVAD ER BEDSTE PRAKSIS FOR AT SKRIVE ENGAGERENDE
EMAIL-TEKST TIL EN MARKETINGKAMPAGNE?

LIST © EMNER, JEG BURDE SKRIVE OM | MIT NASTE EMAIL-
NYHEDSBREV.

HVORDAN UNDGAR JEG, AT MINE EMAILS BLIVER MARKERET
SOM SPAM?

HVORDAN FORBEDRER JEG MIT AFSENDER OMDGJMME?

HVORDAN SIKRER JEG, AT MINE EMAILS ER NEMME AT LASE OG
NAVIGERE PA MOBILE ENHEDER?

HVORDAN FAR JEG MINE EMAILS TIL AT INDLASE HURTIGERE PA
MOBILE ENHEDER?

HVORDAN BYR JEG FORMATERE MINE BILLEDER OG MEDIER
FOR AT INDLASE KORREKT PA MOBILE ENHEDER?

20



LIST DE MEST ALMINDELIGE ARSAGER TIL, AT EMAILS IKKE
LEVERES TIL INDBAKKEN.

LIST BEDSTE PRAKSIS FOR AT OPTIMERE EN EMAIL TIL MOBILE
ENHEDER.

HVAD ER DE MEST ALMINDELIGE ARSAGER TIL, AT KUNDER
FRAMELDER SIG EMAIL-LISTER?

HVAD ER NOGLE AF DE BEDSTE VARKTOJER TIL AT
ADMINISTRERE MARKETING EMAIL-LISTER?

HVORDAN UGER JEG ANTALLET AF EMAIL-ABONNENTER?

HVORDAN KOMMER JEG AF EMAIL-BLACKLISTEN?

HVORDAN FORBEDRER JEG MIN VIRKSOMHEDS EMAIL-LISTE?

HVILKE FAKTORER KAN NEDSZATTE EMAIL-ABNINGSRATER?

HVILKE FAKTORER KAN @GE EMAIL-ABNINGSRATER?

LIST DE TOP 5 EMAIL MARKETING VARKTYJER.

21



1 ChatGPT
Prompts til
ecommerce

e SKRIV EN BESKRIVELSE AF EN [PRODUKTTYPE| OG INKLUDER
[PRODUKTDETALJER] OG [S@GEORD].

e GENERER EN LISTE MED 20 MALGRUPPEDEMOGRAFIER, DER
VILLE DRAGE FORDEL AF ET [PRODUKT ELLER SERVICE].

e TANK SOM EN E-HANDELSEKSPERT OG SKRIV 10 OFTE STILLEDE
SP@RGSMAL FOR [DIT WEBSITENAVN OG DINE PRODUKTER].

e TAENK SOM EN E-HANDELS SEO-EKSPERT OG SKRIV
EN META-TITEL FOR [DIT BRANDNAVN] INDENFOR
[INDSZAT INDUSTRI] INDUSTRIEN.

e OPFOR DIG SOM EN E-HANDELS SEO-
EKSPERT OG SKRIV EN META-TITEL FOR
[PRODUKTNAVN], FRA [INDUSTRINAVN]
INDUSTRIEN.

e SKRIV EN TITELSIDE FOR [PRODUKT/YDELSE]
OG INKLUDER [S@GEORD].

22



SKRIV EN META-BESKRIVELSE FOR [SOGEORD / PRODUKT /
YDELSE].

FORMULER INFORMATIVT INDHOLD TIL VORES E-HANDELS 'OM
OS' SIDE.

OPF@R DIG SOM EN E-HANDELSEKSPERT OG SKRIV EN
PRODUKTKOLLEKTIONSBESKRIVELSE FOR [PRODUKT] FRA
[MARKE].

OPF@R DIG SOM EN E-HANDELS MERCHANDISE-SPECIALIST OG
UDFORM EN PRODUKTTITEL FOR [PRODUKT] FRA [MZRKE].

SKAB EN E-HANDELSKAMPAGNE FOR [PRODUKT, MZRKE ELLER
SERVICE].

&



23 ChatGPT
Promptstil
kunhdeservice

e HVAD ER DEN BEDSTE MADE AT KONTAKTE POTENTIELLE
KUNDER PA?

e GENERER EN LISTE OVER MADER AT FORBEDRE KUNDESERVICE
PA.

e SKAB EN SKABELON TIL ET E-MAIL-SVAR TIL KUNDER, DER
SP@RGER OM [PRODUKT].

e SKRIV EN KUNDESERVICE E-MAIL, DER ADRESSERER FOLGENDE
SMERTEPUNKT.

e GENERER 5 HJZALPSOMME FORSLAG TIL KUNDER, DER HAR
SVZART VED AT BRUGE [PRODUKT].

e HVAD ER DE MEST STILLEDE SP@RGSMAL OM VORES [PRODUKT,
SERVICE, FIRMA, MARKE]?

e GENERER EN LISTE OVER ALMINDELIGE PROBLEMER, KUNDER
HAR MED [PRODUKTNAVN], OG GIVE L@SNINGER TIL DEM.



SKRIV FIRE PERSONALISEREDE BESKEDER TIL KUNDER,
DER SPORGER OM VORES [PRODUKT] | EN VENLIG TONE.

GENERER 10 CHATBOT-PROMPTS RELATERET TIL VORES
[PRODUKT].

OPRET EN HJ/ZLPESIDE, DER FORKLARER, HYORDAN MAN
BRUGER [PRODUKT].

LISTE OVER 10 SATNINGER KUNDESERVICEAGENTER KAN BRUGE
FOR AT VISE EMPATI.

GIV EN SKABELON TIL AT FORKLARE STANDARD
DETAILHANDELSRETURPOLITIK.

OMSKRIV DETTE AFSNIT FOR AT LYDE MERE VENLIGT: [AFSNIT].

CHAT SOM OM DU ER EN KUNDE, DER IKKE KAN LOGGE IND PA
DERES KONTO.

OPSUMMER FOLGENDE VIDENSBASEARTIKEL FOR AT GIVE TRIN-
FOR-TRIN INSTRUKTIONER.

25



SKRIV 5 SPGRGSMAL TIL EN KUNDEOPLEVELSES-
UNDERSOGELSE.

LISTE OVER KVALITETER AF GOD KUNDESERVICE.
HVILKE FEJL LAVER VIRKSOMHEDER OFTE | KUNDESERVICE?

HVORDAN KAN JEG STROMLINE KUNDESERVICEPROCESSEN
UDEN AT MISTE KUNDER?

HVAD ER EN VENLIG MADE AT REAGERE PA DENNE BESKED FRA
EN KUNDE?

OPFQ@R DIG SOM EN KUNDESERVICE REPRASENTANT OG
BESVAR FOLGENDE SPORGSMAL: [SPORGSMAL].

LISTE OVER 5 FORSKELLIGE MADER EN CHATBOT KAN HILSE
KUNDER PA.

LISTE OVER 5 MADER EN CHATBOT KAN SIGE FARVEL TIL EN
KUNDE PA.

26



23 ChatGPT
Prompts til
salg

e HVILKE TVARSZALGENDE MULIGHEDER ER TILGZANGELIGE FOR
MIN [TYPE] VIRKSOMHED?

e HVILKE KREATIVE METODER KAN JEG BRUGE TIL AT GENERERE
LEADS?

e UDARBEJD EN PERSONLIG SALGSEMAIL TIL POTENTIELLE
KUNDER. INKLUDER [EMNE, BRANDNAVN,
PROMOVERINGSTILBUD OSV.].

e HVILKEN PRODUKTTILPASNING VIL DU ANBEFALE FOR DENNE
KUNDE?" MEDTAG KUNDESPECIFIKKE DETALJER.

e LIST 10 NOGLEORD FOLK MULIGVIS VILLE BRUGE, NAR DE
SOGER EFTER VORES [PRODUKT].

e UDARBEJD FEM OVERTALENDE PUNKTER FOR AT OPMUNTRE
KUNDER TIL AT K@BE VORES [PRODUKT].
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NAVN 3 OVERBEVISENDE GRUNDE TIL, AT VORES
KUNDER B@R K@BE [PRODUKT ELLER SERVICE].

OPLIST [ANTAL] PERSONLIGE BRANDINGTYPER, JEG
KAN BRUGE TIL SOCIALT SALG.

HVILKE TYPER INDHOLDSKATEGORIER OG EMNER KAN JEG
OPRETTE TIL SOCIALT SALG PA INSTAGRAM?

SKRIV EN BESKRIVELSE TIL EN SALGSLANDINGSSIDE FOR
[PRODUKT].

SKRIV EN KOLD EMAIL TIL EN POTENTIEL KUNDE, HVOR DU
INTRODUCERER MIN [VIRKSOMHED ELLER ORGANISATION], OG
HVORDAN DEN KAN GAVNE DEM VED HJZLP AF
[SALGSPUNKTER].

UDARBEJD ET SALGSPITCH OM [PRODUKT].

OPF@R DIG SOM EN SZALGER OG MARKEDSF@R [PRODUKT
ELLER SERVICE]| FOR MIG.

OPF@R DIG SOM EN SZLGER OG BESVAR DETTE SPORGSMAL
OM [PRODUKT ELLER SERVICE].
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UDARBEJD TEKST TIL EN SOCIAL MEDIEANNONCE,
DER FREMH/ZAVER [PRODUKT ELLER SERVICE].
FREMHAV SPECIFIKKE PROBLEMSTILLINGSSP@RGS-
MAL.

OPLIST 5 KOBERPERSONAER, JEG BUR INKLUDERE |
MIN KOLDE OUTREACH.

NAVN 5 PERSONLIGE BRANDINGARKETYPER, JEG KUNNE BRUGE
TIL SOCIALT SALG PA LINKEDIN.

UDARBEJD ET SCRIPT, JEG KAN BRUGE, NAR JEG FORETAGER
KOLDOPKALD TIL OPSTARTSSTIFTERE | MIT OMRADE.

FORMULER ET SVAR PA DETTE SALGSSP@RGSMAL.
HVILKE SP@RGSMAL SKAL JEG STILLE POTENTIELLE K@BERE FOR

AT AFDAKKE SMERTEPUNKTER OG PRIORITETER OG AFGUYRE,
OM DE ER EN SALGSKVALIFICERET LEAD FOR MIT PRODUKT?

29



De afsluttende
ord

Efter at have dykket ned i verdenen af prompts til ChatGPT
inden for marketing, stdr det klart, at potentialet er enormt.

Disse prompts er ikke blot kommandoer; de er broen mellem
menneskelig kreativitet og maskinens kapacitet.

De kan forvandle en simpel forespergsel til en dybdegdende
analyse, en feengende reklametekst eller en personlig
kundeinteraktion.

Det er din opgave at forblive
nysgerrige, eksperimentere og
tilpasse os det konstant skiftende
figitale landskab.

I sidste ende er det kombinationen
af teknologi og menneskelighed,
der skaber de bedste og effektive
resultater.
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Skal vi arbejde sammen?

Forretningsuaviking &
digital markedsforing

Med en holistisk tilgang til digital markedsfering og konceptudvikling hjcelper jeg virksomheder med
at opnd veoekst, styrke deres brand og e@ge deres synlighed online ved hjcelp af Al og machine
learning-teknologier.

SIMONGREVANG.DK



